GRANITEC EUROPA S.L.

“Subministramos pedra natural a empresas construtoras,
tratando globalmente todo o mercado da pedra ornamental e
completando o proceso cun seguimento postventa”

Agustin Garcia Montén-Pulido

_ Datos basicos

Actividade: Subministro de pedra natural a empresas
construtoras

Sector de actividade Actividades de construcion e reforma

N° empregados 2

Inversion inicial 3.606 €

Financiamento O investimento inicial foi financiado integramente con

inicial: fondos propios.

Web: www.dgranitec.es

Municipio: Santiago de Ano creacion: 1999

Compostela, A Coruna

Descripcion do proxecto

Tratase dunha empresa que subministra pedra natural a empresas construtoras,
tratando globalmente todo o mercado da pedra ornamental e completando o proceso
cun seguimento postventa.
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Datos empresa

Claves do éxito

Situacién actual

Perfil cliente

- A profesionalidade. A calidade tanto no produto como no
servizo ao cliente.

- Innovacién no servizo postventa

- Optima relacioén calidade - prezo

Neste momento atopamonos nun proceso de consolidacion
do mercado xa existente e nunha constante expansion a
outros mercados. Pretendemos chegar a novos clientes e
ampliar a gama de produtos e servizos que ofrecemos.

O perfil do meu cliente obxectivo correspondese con
empresas construtoras de tamafo mediano e grande.
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Idea inicial

A idea xurde froito do cofiecemento do mercado da pedra ornamental
durante a mifia estancia na Asociacion Galega de Graniteiros. Percibin certas
debilidades nunha analise DAFO e detectei unha oportunidade.

Principales dificultades y amenazas futuras

- O desconecemento non do sector pero si do mercado.
- Dificultade para atopar persoal cualificado.

En canto as ameazas, a principal quizais resida na rixidez do produto para adecuarse
aos gustos dos clientes finais. Tamén contemplo unha posibel crise do sector da
construcion.

Perfil promotores

O promotor é licenciado en Xeografia e diplomado en Business Administration,
ademais é especialista en Comercio Exterior.

Aos trinta e cinco anos pasa a converterse en empresario dun sector que cofiecia a
través da sta experiencia profesional.

Aptitudes necesarias

- Ter fe e confianza no teu proxecto, utilizando medios reais para o conducir ao
maior éxito posibel.
- Fortaleza persoal para asumir riscos, tanto controlados como incontrolados.
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Guia de Actividad

Pequena empresa constructora (www.guias.bicgalicia.es)

Motivacions

Dedicarme ao que me gusta A independencia que proporciona
O reto que supodn Ganar cartos
Ser o meu propio xefe

Formacioén

¢Recibiu informacién especifica sobre a creacion de empresas?
Si, un MBA, cursos de Comercio Exterior, etc.

;Considera importante recibir formacion especifica sobre creacion de
empresas para desarrollar con éxito un proxecto empresarial?

Parcialmente si, pero o mais importante é ter madeira de empresario.

Anecdotario

Non dispofiible
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